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LIFESTYLE BUSINESS V/S STARTUP

© B VERTEHGENH Empresa pequena, gue suele tener un dueno (o familia como duenos), que

crece a su propio ritmo y esta enfocada en generar un flujo de caja saludable, para aumentar

V/S

lﬂ mwm empresa que podria terminar haciendo millonario a sus inversionistas, creciendo

-( sUuper radpidamente y alcanzando un exit, con un 90% de tasa de fracaso.

su patrimonio personal y/o familiar.



LIFESTYLE BUSINESS V/S STARTUP

@ FOCO EN GENERAR GANANCIAS

“*)
s FOCO EN CRECER

(no necesariamente va de la mano con la generacion

de ganancias)



¢ QUE SABEMOS DE LAS STARTUPS?
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Mas de 9 de 10 sups fracasan

..y 10% de Ios sups fracasan el primer ano

Fuente: Failory

La segunda causa mas frecuente del fracaso, en 29% de

los casos, es quedarse sin financiamiento

Fuente: CB Insights




Elfeleleliie|le(=Ri[=Hele] es una forma de financiar empresas que
estan naciendo y que no tienen un historial que permita confiar

en sus resultados o tener la seguridad de que se recibirdn

retornos por el dinero que se le preste. , ,

Definicion segun la Comision para el Mercado Financiero



CAPITAL DE RIESGO

Cuando un inversionista de riesgo invierte en una SUP, o

gue hace es comprar una parte de la empresa con su

inversion.

El inversionista
enfrega capital

"eamsic EQUITY

S =



CAPITAL DE RIESGO

La mala noticia: La mayoria de las SUP en las que se invirtio, van a fracasar. Otras, devolverdn la

inversion inicial, dejando al inversionista en el mismo lugar: sin perdida ni ganancia.

La buena noticia: Invertir en una SUP ganadora, podria compensar todas las perdidas de [as SUP

que fracasaron, y aun asi tener ganancias significativas.

“Venture Capital is a game of home runs, not averages”



ETAPAS DE FINANCIAMIENTO DE LA STARTUP

Valor de la
empresa

Riesgo

Y algunas Series mas...

Tipos de Capital Propio Gobiemno /- nyersionista Angel
Inversionista Aceleradoras




TIPOS DE INVERSIONISTA

CAPITAL PROPIO O “BOOTSTRAPPING”

« La primera de las etapas de inversion

« Buena senal para un inversionista externo
« "Skin in the game”

« Tipicamente hasta $10.000 USD



TIPOS DE INVERSIONISTA

FAMILY, FOOLS AND FRIENDS (3F)

« Quieren apoyar el proyecto porque aman la idea (o al fundador)

« (Ojo con tener muchos inversionistas de este tipo: Es importante mantener una estructura
societaria simple para levantamientos de capital futuros

« Alrededor de 5% de equity
« Inversiones entre $10.000 USD y $50.000 USD



TIPOS DE INVERSIONISTA

GOBIERNO

« Financiamiento publico a través de Corfo (Corporacion de Fomento de la Produccion)
« Equity-free

« Subsidio: requiere de apalancamiento por parte del emprendedor

« Al ser publico, tiene ciertas restricciones y limitantes

« Gerencias de apoyo al emprendimiento e innovacion:

a. Gerencia de Innovacion

b. Gerencia de Emprendimiento

c. Startup Chile



TIPOS DE INVERSIONISTA

GOBIERNO

ETAPA CONVOCATORIA

& corfo.cl/sites/cpp/programas-y-convocatorias w Q) I. @ ¢ T B 6

@ corroTv conTAcTANOS INGRESAR () ESTASEN. CORFONACIONAL W

@
Ablerta v ( :O R F O) INICIO SOBRE CORFO  AREAS DE TRABAJO PROGRAMAS Y CONVOCATORIAS ~ TASAS DE INTERES ~ SALA DE PRENSA

Y/ Filtros de Bisqueda Q Descubre el mejor programa para ti  Nombre o palabra clave BUSCAR

RE G lé N FILTROS APLICADOS RESULTADOS DE BUSQUEDA

Etapa: Abierta @ 39 resultados encontrados. Ordenar por Fecha cierre proximo <7

v ETAPA CONVOCATORIA ESTADO: ABIERTA

Todas las regiones

Abierta SELECCION AOI 2° CONVOCATORIA PARA ADMINISTRAR Fecha de postulacién
“ACTIVA IMPULSA” - REGION DE TARAPACA 2020 Desde 02/09/2020

] - Hasta 09/09/2020
REGION ACTIVA INVERSION

PERFIL Tipo de beneficiario
, Seleccién de Agentes Operadores Intermediarios, con convenio de desempefo
Todas las regiones ) ) » : N o » [@]
vigente con la Direccién Regional, para la supervision y administracion de
proyectos del instrumento correspondiente a la Segunda Convocatoria del
programa “ACTIVA IMPULSA 2020, Regi6n de Tarapaca”.

J 8 Persona Natural PERFIL -
VER DETALLE

Convocatoria regional

D Eﬂg Empresa O 8 Persona Natural
o g Empresa
] '@ Institucion O ff institucién ESTADO: ABIERTA
; O G5Y Intermediario @ Chat Corfo!
D @ Intermediario QUINTA CONVOCATORIA PAR IMPULSA 2020 - REGION Fecha de postulacién

TIPO DE CONVOCATORIA

Crédito A4



TIPOS DE INVERSIONISTA

GOBIERNO

ST >RT-UPCHILE

1O O O

The S Factory Seed Growth

Programa de pre-aceleracién para startups Programa de aceleracion para startups con Programa de apoyo para expansion de
lideradas por personas que se identifiquen producto funcional y validado. negocios tecnoldgicos innovadores
con el género femenino.

6 meses de experiencia - Hasta 12 meses de experiencia. 50% co

$1 5.000.000 CLP $50'A9022559£ u?DCLP $60.000.000 CLP

Around $19.000 USD Around $78.000 USD

iConoce mas! > iConoce mas! > iConoce mas! >



TIPOS DE INVERSIONISTA

INCUBADORAS Y ACELERADORAS

« Financiamiento publico a través de Corfo o financiamiento privado

« Distintos modelos: Equity, Royalty por venta, Precio fijo aceleracion, entre otros.
« Equity entre 5% a 10%

« Tipicamente hasta $100.000 USD

« Acceso aredes, mentores, espacio de cowork, capacitacion y talleres

 Pueden ser la puerta de entrada a varios de los inversionistas de esta listo



TIPOS DE INVERSIONISTA

INCUBADORAS Y ACELERADORAS

# 1
#2
#3
#4
#5

Ranking Benchmark 2019
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Imagine Labs
ChileGlobal Ventures
Magical Startups
UDD Ventures
Mujeres Empresarias
Incubatec UFRO - |
3IE

Chrysalis

Incubatec UFRO - D
Incuba UdeC

Austral Incuba
ncuba UC

Red de Empr. INACAP
nnovo USACH
Potencia Patagonia

Incubadoras / Aceleradoras por foco en etapa

Q

incubatecufro
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MAGICAL STARTUPS

Aceleradora de Negocios Digitales i

CHILE CLOBAL |
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UdeC austral incuba

Plataforma de Emprendimienios Tecnologicos
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"

POTENCIA PATAGONIA
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ESCALAMIENTO

Incubadora de Negocios UACh

EXPANSION

INICIO



TIPOS DE INVERSIONISTA

INVERSIONISTAS ANGELES

angel investers in LAT”\I AMER‘CA

« Suelen ser menos sofisticados que un VC (aungue los hay muy

family offices

sofisticados)
other

arolessionals

* Invierten su propio dinero, no el dinero de terceros

- Equity: no mads de un 20%
 Proceso de decision suele ser mas rapido que un VC

« |nversidon entre $50.000 y $250.000

« Cosas qgue debieran buscar en un inversionista angel:

a. Experiencia: Emprendedores que hayan sido exitosos con Startups pasadas

b. “Wealth”: Que tenga suficiente dinero para un follow-on (serdn tu primer llamado cuando
necesites mas $)

c. Involucramiento: Que esté dispuesto a “meter las manos en la masa”, que haga

iINnfroducciones con otros inversionistas o posibles clientes, que tenga una buena red de

contactos.



TIPOS DE INVERSIONISTA

INVERSIONISTAS ANGELES

Europa
> 50 redes de

EE.UU y Canadd inversionistas angeles

> 350 redes de inversionistas — Business Angels Europe

angeles ~ 24 Haymarket

- Golden Seeds T Newcm.le

- Astia Angels '

- US Angel o

Investors Sudeste asiatico
> 20 redes de
inversionistas
)" angeles
‘g' - Singapur Angel Network
“‘*. - Indian Angel Network
= & qp-. —Business Angel Network
LATAM of Southeast Asia
> 30 redes de inversionistas
angeles ‘
- v ’
- ChileGloball rd
Angels

- Angel Ventures
- Anael Hub



TIPOS DE INVERSIONISTA

INVERSIONISTAS ANGELES

Una de | a ] ti I a
CHILE GLOBAL el Giam con mes do 25 nversonsios

ANGELS [EZ1] angeles

Algunas metricas interesantes...

(por angel - preferencia) (por ronda) promedio de inversionistas promedio de SUPs
S50 k USD S130 k USD 2,4 x ronda $2,4 MM USD
En el 61% de las rondas Valorizaciones de SUPs entre
parficipan 2 o mas los anos 2011 y 2016

Inversionistas



TIPOS DE INVERSIONISTA

FONDOS VC

« |nversionistas sofisticados, con procesos de inversion definidos y criterios de seleccidn especificos

« |nversiones suelen tomar mas tfiempo, en especial en aguellos que estan apalancados por Corfo

« Tickets de inversion son mas grandes, entre $300k USD y $2 MM USD

« |nvierten sus fondos, pero mas del 90% de estos son fondos de terceros administrados por el VC
(Family Offices, Corporativos, etc).

« Apoyo personalizado segun necesidad de la SUP (redes, atraccidon de talentos, infroduccion
posibles clientes, internacionalizacion, participacion en directorios, etc.)

« Es clave un buen match: ubicacion, timeline de los fondos, expertise en ciertas
industrias/tecnologias, feeling con los founders.

« Evalian muchisimas Startups, pero invierten en muy pocas: Destacar en la multitud.




TIPOS DE INVERSIONISTA

FONDOQOS VC

Semilla femprana
CHILE CHILE GLOBAL
Sto M| CHLE CLOBAL
— CHILE GLOBAL
FUNDS D
STORT-UPCHILE qu
imagilng' | Sy AANITARA'VENTU {de\/k]
» A8 incubatecufro »
— DADNEC ALAYA
___ ol A A A >NXCp.Labs " 4 ENDURANCE
% LE¥ENTURES
0D Ventures

Valle de la
muerte

VC

Madura

scale

capital

Inve)lor

Capital



RESUMIENDO...

Quizds la pregunta no es ;Como saber si estoy listo para levantar capital?

Elegir el tipo de financiamiento segun la etapa en la gue me encuentro

3 factores claves a considerar: (i) cudanto equity estoy dispuesto a entregar, (i) cuanto $ necesito

oara financiar mi crecimiento, (i) cudanto “me valora” el inversionisto



FRAMEWORK: 5Ts

Team: Equipo multidisciplinario, complementario y comprometido

Target Market: Mercado sobre $100 MM USD, tasa creciente (doble digito)

Technology: Tecnologia innovadora, que permita crecimiento exponencial

Traction: Venta, crecimiento, nUmero de usuarios, etc.

Terms: Términos de la negociacion




